Head of Marketing & Social Media (m/w/d)

Uber uns

Wir sind ein wachstumsstarkes Start-up aus Hamburg, das eine innovative
Vermittlungsplattform fir die Gastronomiebranche aufgebaut hat.

Unsere Mission ist es, Gastronomen und Unternehmen mit maBgeschneiderten
Lésungen zu verbinden. Wir unterstitzen und beraten dabei besonders Gastronomie
Griinder: Von Café, Restaurants, Bars und Foodtrucks und Fine Dining... wir sind die
erste Anlaufstation fur die tiber 40,000 jahrlichen Gastro-Griinder und 200,000
bestehenden Gastronomien.

Wir freuen uns, dass unser Unternehmen als eines der flihrenden Start-ups in
Hamburg ausgezeichnet wurde.

Dank erfolgreicher Kooperationen mit fihrenden Influencern und Experten der
Branche sowie einer soliden finanziellen Basis sind wir bereit, die ndchste Stufe zu
erreichen. Dafiir suchen wir dich als erfahrene Flihrungskraft, um unsere Plattform
und Marketing auf das néchste Level zu heben!

Deine Aufgaben

Als Head of Marketing & Social Media spielst du eine Schlusselrolle bei der
strategischen Unternehmensausrichtung und Weiterentwicklung unseres
Marketings. Dein Ziel ist es, unsere Plattform in der Gastronomiebranche weiter zu
etablieren und dabei kreative sowie datenbasierte Strategien zu entwickeln.

Du arbeitest eng mit dem Griinder und Gesellschaftern zusammen, um das Beste aus
unserer Plattform, Social Media, Content und Performance-Marketing
herauszuholen und Gastronomen bestméglich zu beraten und zu unterstiitzen.

Deine Kernaufgaben umfassen:

e Strategische Entwicklung und Umsetzung einer ganzheitlichen
Marketingstrategie liber alle relevanten Kandile (Social Media, Content
Marketing, Performance Marketing, SEO/SEA).

e Fiihrung und Ausbau unseres Social Media Marketings, inklusive
Redaktionsplanung, Storytelling und Community-Management.

e Initiierung, Leitung und Optimierung von Performance-Marketing-
Kampagnen mit klarem Fokus auf Lead-Generierung und ROI-Steigerung.



Laufende Optimierung des Inhalts und Conversion Rate (CRO) auf unserer
Plattform: Du identifizierst Potenziale, setzt A/B-Tests um und optimierst die
User Journey und Kampagnen, um User in langfristige Kunden zu verwandeln.

Entwicklung strategischer Partnerschaften zur Steigerung unserer
Markenbekanntheit und Kundengewinnung, sowohl durch Influencer-
Kooperationen als auch durch gezielte Unternehmenspartnerschaften (on-
und offline)

Content-Strategie und -Erstellung: Du entwickelst kreative Inhalte, die unsere
Zielgruppe begeistern, und verstarkst so das organische Wachstum unserer
Plattform.

Datenbasierte Analyse und Reporting: Erstellung von Reports zur
Erfolgsmessung deiner Kampagnen, um datengetriebene Entscheidungen zu
unterstitzen.

Budgetverantwortung: Planung, Uberwachung und Optimierung des
Marketingbudgets zur effizienten Nutzung der Ressourcen.

Markt- und Trendanalysen, um neue Chancen im dynamischen Umfeld der
Gastronomie zu erkennen und zu nutzen.

Dein Profil

Mindestens S Jahre Berufserfahrung im Bereich Marketing und Social Media,
idealerweise im Start-up-Umfeld.

Fundierte Erfahrung in Content Marketing, Conversion Rate Optimierung
(CRO) und nachweisbare Erfolge bei der Verbesserung von Plattformen und
Websites.

Nachgewiesene Erfahrung in der Entwicklung und Durchfihrung erfolgreicher
Social-Media- und Performance-Marketing-Kampagnen.

Kenntnisse in SEO, SEA, Google Analytics und Social Media Management
Tools.

Erfahrung im Aufbau und der Pflege von strategischen Partnerschaften.

Analytisches Denken und datengetriebenes Arbeiten - du triffst
Entscheidungen auf Basis von KPls.

Kreativer Kopf mit einem Auge fiir ansprechende Inhalte und ein Gespdr fur
Storytelling.

Exzellente Kommunikationsfdhigkeiten, sowohl in Deutsch als auch Englisch.

Hands-on-Mentalitdt und hohe Eigeninitiative - du bist ein Macher, der sich in
einem dynamischen Umfeld wohlfiihlt.

Self-Starter: Du schétzt ein hohes MaB an Autonomitéat und
Gestaltungsspielraum



Was wir dir bieten

¢ Eine Schlisselrolle in einem stark wachsenden Start-up, das finanziell gut
aufgestellt ist und dir die Méglichkeit bietet, wirklich etwas zu bewegen.

* Flexible Arbeitsmodelle: Eine Mischung aus Home Office und Vor-Ort-Présenz

e Startup-Atmosphdre: Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und ein
motiviertes, dynamisches Team, das die Gastronomie liebt. Du gestaltest
unser Unternehmen mit.

e Attraktive Vergutung sowie die Méglichkeit, am Unternehmenserfolg beteiligt
zu werden.

e Weiterbildungsmdéglichkeiten und regelmdBige Workshops, um dein Wissen
kontinuierlich zu erweitern.

¢ Die Chance, deine Leidenschaft fiir die Gastronomie in einer innovativen,
digitalen Umgebung auszuleben.

Interessiert?

Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung! Schick uns deinen Lebenslauf und ein
kurzes Anschreiben, in dem du uns zeigst, wie du unsere Kunden unterstiitzen und
unser Geschaft weiter voranbringen mochtest, an: chris@gastrorocket.com

Werde Teil unseres Teams und hilf uns, die Gastronomiebranche zu
revolutionieren ¢’ !!

GastroRocket GmbH, Gneisenaustr. 41, 20253 Hamburg



